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Was sind die Vorteile für Händler/Verkaufer bei bidabike-Auktionen?

Eine Auktionserstellung ist für den Händler/Verkäufer auf bidabike immer KOSTENLOS.

Ein Höchstgebot ist immer vorbehaltlich der Verkaufszusage des Verkäufers am Ende der Auktion gültig (in Prinzip
wie ein Mindestpreis). Die Gebote der Bieter hingegen sind alle verbindlich.

Wird am Ende der Auktion ein Höchstgebot erzielt, was den Erwartungen des Händlers/Verkäufers entspricht, so muss
vom Händler/Verkäufer der Verkauf per Knopfdruck erst bestätigt werden. Erst dann ist der Verkauf rechtskräftig
geschlossen worden. Alternativ kann der Händler/Verkäufer den Kauf bei einem zu geringen Höchstgebot auch
ablehnen oder „Nachverhandeln“.

Hintergrund: Händler bekommen von Kunden oft ein Motorrad zur Inzahlungnahme angeboten und haben es noch
gar nicht angekauft. In diesem Fall kann der Händler diese mögliche Inzahlungnahme per Auktion in den Markt stellen
und die Gebote von Händlerkollegen (oder mit Gewährleistung von Privat) einholen und dem Kunden diesen Preis als
Inzahlungnahme anbieten. Lehnt der Kunde ab und will das Motorrad lieber privat verkaufen, dann hat der Händler
somit auch die Sicherheit und Möglichkeit, das Höchstgebot abzulehnen und damit keinen Verkauf durchzuführen.

Diese Funktion haben wir auch für Privatpersonen umgesetzt. Das bedeutet, dass IMMER der Verkäufer dem
Höchstgebot zustimmen muss, ablehnen kann oder die Höchstbieter zur „Nachverhandlung“ einladen möchte.
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Was ist die Option „Nachverhandeln“:
Hat eine Auktion nicht den Wunschpreis für das Motorrad erreicht, kann man den Höchstbietenden eine Email mit
einem Sofortkaufpreis zukommen lassen.

Beispiel: Der Wunschpreis für ein Motorrad lag bei 5.000 Euro, das Höchstgebot lag bei nur 4.500 Euro.
Der Verkäufer kann nun entscheiden, ob er zu diesem Höchstgebot verkaufen will oder die Auktion als „Nicht
verkauft“ beendet und neu einstellt. Eine dritte Möglichkeit ist die „Nachverhandlung“.

Mit der Mail „Nachverhandlung“ bekommen jetzt die Höchstbieter (in diesem Beispiel alle Bieter, die 4.450 Euro und
4.500 Euro geboten hatten = das können also mehr als 2 Bieter sein!) einen Sofortkaufpreis von z.B. 4.800 Euro
angeboten und wer zuerst diesem Sofortkaufpreis zustimmt, erhält das Motorrad zu diesem Preis von 4.800 Euro.

Ein Mehrertrag von 300 Euro wäre der Fall.

Wir haben die Option „Nachverhandeln“ für alle Auktionen auf 24 Stunden eingestellt, damit einem Bieter auch eine
schnelle Entscheidung abverlangt werden kann und er sich nicht schon mental auf eine neue Auktion einstellt.

ACHTUNG: wird eine Mail „Nachverhandeln“ erzeugt und reagiert keiner der Höchstbieter darauf, dann ist ein Verkauf
zu 4.500 Euro an den Höchstbietenden NICHT mehr möglich. ABER: es sind der Verkäufer KEINE Kosten entstanden!

Option	„Nachverhandeln“



Hier	hat	jeder	Bieter	nur	DREI	Gebote	zur	Verfügung	und	welchen	Mehrwert	das	am	Ende	für	den	Verkäufer	darstellen	kann,	wird	hier	an	einem	Beispiel	erklärt:

Verkäufer	V	möchte	sein	Motorrad	verkaufen	und	hat	einen	Wunschpreis	von	5.200	€	im	Kopf.
Interessent	A	bis	F	werden	bei	der	Auktion	mitbieten,	um	es	aber	klarer	verständlich	zu	machen,	bieten	jetzt	nur	noch	2	Interessenten	mit:

Interessent	A	kennt	den	Wert	des	Motorrades	und	er	möchte	das	Motorrad	unbedingt	haben,	da	Modell,	Farbe,	Beschreibung	alles	passt.	
Selbiges	gilt	für	Interessent	B

Interessent	A	bietet	NICHT	50	€	wie	bei	anderen	Auktionsportalen	oder	in	unserer	normalen	Auktion	als	Erstgebot,	sondern	geht	in	der	Nähe	des	Marktpreises	ins	
Rennen	und	bietet	z.B.	3.000	€	- er	bekommt	die	Meldung,	dass	er	mit	3.000	€	das	Höchstgebot	hat.
Interessent	B	kennt	das	aktuelle	Höchstgebot	NICHT	(Blind-Auktion)	und	wird	seine	limitierten	Gebote	auch	nicht	„verschwenden“.	
Er	bietet	3.300	€	und	bekommt	die	Meldung,	dass	er	mit	3.300	€	das	Höchstgebot	hat.

Interessent	A	bekommt	die	Meldung,	dass	er	überboten	wurde,	aber	er	erfährt	NICHT	die	aktuelle	Gebotshöhe	(Blind-Auktion)	und	bietet	mit	seinem	2.	Gebot	nun	
4.000	€.	Interessent	B	bekommt	die	Meldung,	dass	er	überboten	wurde	und	bietet	mit	seinem	2.	Gebot	nun	3.900	€	und	bekommt	die	Meldung,	dass	sein	Gebot	zu	
niedrig	war	und	bietet	mit	seinem	3.	und	letzten	Gebot	nun	4.950	€	und	bekommt	die	Meldung,	dass	er	damit	das	Höchstgebot	hält.

Interessent	A	bekommt	die	Meldung,	dass	er	überboten	wurde	und	kann	auch	nur	noch	einmal	bieten	und	will	das	Motorrad	unbedingt	haben	und	bietet	5.400	€
Interessent	B	bekommt	die	Meldung,	dass	er	überboten	wurde	und	raus	ist,	weil	er	keine	Gebote	mehr	abgeben	kann.

Die	Auktion	endet	und	Interessent	A	bekommt	den	Zuschlag	für	5.400	€	und	ist	zufrieden,	weil	er	mit	seinem	Budget	das	Motorrad	ersteigert	hat	und	NICHT	weiß,	dass	
das	Zweitgebot	von	Interessent	B	nur	bei	4.950	€	lag.
Interessent	B	ist	vielleicht	enttäuscht,	dass	er	nicht	den	Zuschlag	erhalten	hat,	weiß	aber	nicht,	zu	welchem	Preis	das	Motorrad	verkauft	wurde.

—>	Verkäufer	V	ist	glücklich,	er	hat	200	€	mehr	erhalten	als	gedacht	und	gegenüber	anderen	Auktionsportalen	hat	er	sogar	400	€	mehr	erhalten,	denn	dort	wäre	bei	
einer	normalen	Auktion	der	Bietagent von	Interessent	A	bei	5.000	€	(ein	50	€-Schritt	höher	als	die	4.950	€	von	Interessent	B)	stehen	geblieben.

Erklärung	der	„Blind	Auktion“



Anleitung	für	das	Einstellen	
einer	Auktion/eines	Inserates	auf	
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Klicke	auf	„Motorrad	anbieten“



Welcher	Angebotsmodus	soll	gewählt	werden?

Auktion?
Blind-Auktion?
Dauerinserat?



Beispiel	für	Auktion



Beispiel	für	Dauerinserat

Für	ein	Inserat	ist	natürlich	
eine	Preisangabe	notwendig



Du	befindest	Dich	jetzt	im	
Reiter	„Wichtige	Fahrzeugdaten“



Du	befindest	Dich	jetzt	im	
Reiter	„Zustandsbeschreibung“



WICHTIG:

Im Feld
„Optischer Zustand“

MUSS Freitext eingesetzt
werden, ebenso im Feld

„Technischer Zustand“.

Hintergrund:
Wenn das Motorrad in
einer Auktion angeboten
wird, muss sich der Bieter
ausschließlich auf die
Beschreibung verlassen.



Du	befindest	Dich	jetzt	im	
Reiter	„Bilder“

Um den Arbeitsschritt zu verkürzen,
kannst Du mehrere Bilder über den
Button „Zusätzliche Bilder“ hochladen.



Du	befindest	Dich	jetzt	im	
Reiter	„Sonstiges“

Ab	wann	ist	das	
Motorrad	verfügbar?

Welche	Verkaufsbedingungen	
müssen	beachtet	werden?



Abschluss	mit	Überblick	aller	Reiter

In	diesem	Fenster	besteht	noch	einmal	die	Möglichkeit,	alle	Reiter	aufzurufen	und	eventuell	zu	ergänzen	und	zu	verändern.





Nach dem Speichern befindet
sich das Motorrad jetzt im
Reiter „Datenvorbereitung“.

Durch	den	Button	
„Veröffentlichen“	
erscheint	ein	Fenster...



...in dem die Zielgruppe
ausgewählt werden muss
und auch noch einmal der
Angebotsmodus abgefragt
wird.



Bei einer Auktion
muss noch die Start-
Tag (aktuelle Zeit
des Start-Tages)
ausgewählt werden.



Bei einer Auktion muss noch der End-Tag (immer 17 Uhr)
ausgewählt werden. Wir haben uns entschieden, eine feste
Uhrzeit vorzugeben, damit alle Kaufinteressenten einen
festen Zeitpunkt haben und keine Auktionen verpassen.



Bei einem Dauerinserat kann ebenfalls die Startzeit
ausgewählt (z.B. erst nach Zugang des Motorrades oder sofort)
und statt einer Endzeit wird der Verkaufspreis abgefragt.



Unter „Motorrad anbieten“
finde ich jetzt alle
Motorräder, die aktiv sind
(Auktion, Blind-Auktion
oder Dauerinserat) oder
beendet wurden sowie sich
eventuell noch in der
Datenvorbereitung
befinden.



Dashboard	bei
Auktionen
Inseraten



Unter „Motorrad anbieten“
finde ich jetzt alle Motorräder
unter Dauerinserat, die z.B.
noch aktiv sind oder beendet
wurden sowie sich eventuell
noch in der Datenvorbereitung
befinden.



Unter „Motorrad anbieten“
finde ich jetzt alle Motorräder
unter „Auktion“, die z.B. noch
aktiv sind, beendet oder
verkauft wurden, sowie sich
eventuell noch in der
Datenvorbereitung befinden.



Unter „Motorrad anbieten“
finde ich jetzt alle Motorräder
unter „Blind-Auktion“, die z.B.
noch aktiv sind, beendet oder
verkauft wurden, sowie sich
eventuell noch in der
Datenvorbereitung befinden.



Fon / +49 (0)2351 894 6076
Mobil / +49 (0)163 163 7557

E-Mail / info@bidabike.de
Web / www.bidabike.de

_______________________
bidabike (ein Geschäftsbereich der motorido GmbH)

Buckesfelder Straße 101
58509 Lüdenscheid

Geschäftsführer: Rick Cebulla + Torsten Sentis
Amtsgericht Iserlohn - HRB 8654


